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  أهيلي أن نرحب بكم في البرنامج الت منصة سلسلة كريرز يطيب لنا في 

“Advanced Business English Booklet”  

المسذذتمرل لتطذذ ير التذذت اي  إلأسذذيف ا  ا  فذذي إن هذذ ا البرنذذامج يذذأإي فذذي إوذذا  ال  ذذ   

الم الاي الم نية  اللأياإية.  نأمل أن يك ن ه ا البرنامج فرصذة لذتملم الم ذا اي ال تيذتل 

 . إبا ل الخبراي بيف المتت بيف

النتاط ا ساسية في الاستماع للص إياي إخص   حيث إناقش م ض عاي ه ا البرنامج    

 س ق الممل.

     

 

 ..لكم على حض  كم  إفاعلكمشكراً 

 كما نتمنى لكم  قتاً مفيتاً  ممتماً في ه ا البرنامج.. 

 

 

 

 

 

  

 

 

 الافـتـــتـــاحــيـــة
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 إقرا   إم ت 

 إقرا  إم ت حت ق ملكية فكرية

 

 منصة سلسلة كريرز إم   حت ق ملكيت ا الفكرية  أهيلية اللأتيبة الت

 عليه أإم ت بمتم استختام ملأت ى     التأهيل عبر المنصة  إستختم  غراض 

)ما ل علمية، استباناي، حالاي   اسية، ص  ،  س م  أهيلية اللأتيبة الت

أ  مشا كت ا مع الغير   ن أخ  الم افتاي  المنصة إ ضيلأية، ...( خا ج 

الرسمية  النظامية الصريلأة الإلزامية، ل لك مف صاحب حق الملكية الفكرية، 

الناإ ة عف المطالباي  بناً  عليه أإلأمل كافة المسؤ لياي التضائية 

 .  . التم يضاي المترإبة على الإخلال ب لك 
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  . ال م    أمام  التلأتث المتنمة التتتيمية المر ض

 

 الهدف العام للبرنامج
 

 ا كة في:المتت ب مف المشمف المت قع بمت انت ا  

 .ق ية  خاإمة إ جي ية، إشا اي انتباه، ج ب على إلأت ي إتتيمية عر ضًا يُصمم.1

 .باحترافية  ا ج بة ا سئلة جلساي مع يتمامل.2

 عمل لفكرل ( قائق 5) م جزًا عرضًا يتتم.3

 

 

 للجلسة  الأهداف التفصيلية
 

 هيكل المرض التتتيمي.الم ض ع ا  ل: 

 ج بة.التمامل مع ا سئلة  ا  ع الثاني: الم ض

   Interactive Drills & Exercisesالم ض ع الثالث: 

 MCQs & Wrap-Up الم ض ع الرابع:

 جلسة موضوعات ال

 

أهيلي دليل البرنامج الت   

    6هسللجا

 ساعة 480

 ساعات البرنامج
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التمريف ======  المصطلح  م   

1 Hook Writing   جمل مثيرل للاهتمام 

2 concise  مختصر 

3 Signposting      التلالة 

٤ Q&A Simulation  إلأريض السؤال   ال  اب 

٥ Feedback التغ ية الراجمة 

 
 قائمة المصطلحات
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   أهتاف الت س  ا  ل  الم ض ع  

 متتمة 

 سنتملم المر ض التتتيمية  التلأتث أمام ال م   .السا سة في ال لسة 

 

 المنصر ا  ل  

 .Structure presentations with hooks, signposting, and strong closings 

  : 1إمتا  

 الرئيسية النتاط  

 : 2إمتا  

 Q&A Handling 

 Interactive Drills & Exercises   

 : 3إمتا  

 ا نشطة المرفتة  التت يباي التطبيتية  . 1

2 . MCQs & Wrap-Up  
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I. Lesson Objectives : 

By the end of this lesson, students will:   

1. Structure presentations with hooks, signposting, and strong closings.   

   .ق ية  خاإمة إ جي ية، إشا اي انتباه، ج ب على إلأت ي إتتيمية عر ضًا يُصمم -   

2. Handle Q&A sessions professionally.   

   .باحترافية  ا ج بة ا سئلة جلساي مع يتمامل -   

3. Deliver a concise ٥-minute business pitch.   

   .عمل لفكرل ( قائق 5) م جزًا عرضًا يتتم -   

 II. Key Techniques with Bilingual Examples   

   A. Presentation Structure : 

 

Purpose Arabic Example  

                      

English Example 

                          

Section 
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Grab attention. مف %60 أن  إملم هل 

 إفشل المشا يع

 س   بسبب

 الت اصل؟ 

 "Did you know 

60% of projects 

fail due to poor 

communication?" 

Hook   

Guide the 

audience 

 سنتفلأص أ لًا،

 ثانيًا، .التكاليف

 عائت سنناقش

 الاستثما  

 "First, let’s 

examine costs. 

Next, we’ll 

discuss ROI." 

Signposting 

Drive action. أ صي الختام، في 

 في بالاستثما 

 التت يب 

"To conclude, I 

recommend 

investing in 

training." 

Closing 
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 B. Q&A Handling  

Professional Response Scenario 

 "That’s a great question. Let me 

address that…" 

Tough question           

"I’ll follow up with you after this 

session." 

Don’t know the answer    

 

 III. Interactive Drills & Exercises   

 Drill 1: Hook Writing (5 mins)   

Task: Write a hook for these topics (submit in Zoom chat):   

1. Launching a new product.   

   - Example: "What if I told you this tool can save your team 10 hours 

weekly?"   
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  أسب عيًا؟ ساعاي 10 إ فر ا  ال ه ه أن أخبرإكم ل  ماذا -   

 Drill 2: Signposting Practice (7 mins)   

Breakout Rooms: Pairs create a 3-part signpost for a sales pitch:   

- Template:   

  "First, we’ll ______. Then, we’ll ______. Finally, we’ll ______."   

  Arabic: "،سف أخيرًا، .______سف ثانيًا، .______سف أ لًا______."   

 

 Drill 3: Q&A Simulation (8 mins)   

Role-Play:  

- Speaker: Delivers a 2-minute summary of a project.   

- Audience: Asks 1-2 questions (use Q&A phrases).   

- Tool: Use Zoom "Raise Hand" feature for realism.   
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 IV. Practical Exercise (12 mins)   

٥-Minute Pitch:   

1. Prep )٥ mins(: Students outline a pitch using:   

   - Hook + 2 signposts + Closing.   

2. Delivery )7 mins(: 3 volunteers present )recorded for feedback(.   

   - Peer Feedback: Vote in chat for "Best Hook" / " 

   ."انتباه ج ب أفضل

 V. MCQs & Wrap-Up (5 mins)   

Quiz:   

1. What makes a strong presentation opening?   

   a) Reading slides word-for-word   

   b) Starting with a surprising statistic  

   c) Apologizing for nervousness   
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   d) Speaking very quickly   

Exit Ticket: Share one tip you learned for reducing nervousness.  

 VI. Homework    

1. Record a 3-minute pitch )English/Arabic( and self-evaluate structure.   

2. Watch a TED Talk and note 2 signposting phrases used.   

 Teaching Tools for Online Delivery   

- Mentimeter: Live polls for "Best Hook" voting.   

- Loom: Pre-recorded pitch examples for analysis.   

- Feedback: Use Google Forms for structured peer reviews.   

Here's your professional 40-minute bilingual lesson plan for Negotiation & 

Diplomacy in Business, optimized for both online and in-person delivery: 

 


